
„
Wir bieten engagierten Persönlichkeiten, die sich mit Fachwissen und Professionalität in unser Team  
einbringen, eine sehr interessante Perspektive in Vollzeitanstellung mit den vielfältigen Vorteilen eines 
mittelständischen dynamischen IT-Unternehmens. Beraten und begeistern Sie Unternehmen in nahezu 
allen Branchen und Größenordnungen auf dem Weg in die Digitalisierung.   
Die IQUADRAT AG ist seit 1994 Partner und Spezialist für professionelles und rechtssicheres  
Dokumenten- und Workflowmanagement mit Sitz in Wuppertal. Anspruch von IQUADRAT ist es,  
Unternehmen kompetent auf dem Weg in die Digitalisierung zu begleiten. 
Machen Sie mit? Wir suchen Sie!

p	Vertriebsassistenz (m/w/d) 
Ab dem 01.03.2021, zunächst als befristetes Arbeitsverhältnis (Elternzeit von 2,5 Jahren)  
mit der Perspektive auf langfristige Zusammenarbeit

Wir haben noch einen Platz frei. 
Werden Sie Teil unseres innovativen Teams und profitieren Sie von  
attraktiven Zukunftsperspektiven in einem wachsenden Marktsegment.

Angenehme Arbeitsatmosphäre  
mit breitem Aufgabengebiet.“

„Innovativ und familiär.“

„Gutes Klima, sehr gute  
Zusammenarbeit.“

IQUADRAT-Bewertungen unserer Mitarbeiter   
auf der Online-Bewertungsplattform „kununu“ 

Bewerberprofil: 
p	Eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung 

oder eine vergleichbare Ausbildung 
p	Ausgeprägte Kenntnisse in der Organisation 
p	Eigenverantwortliche Durchführung aller Aufgaben 

im inneren Vertriebsbereich
p	Selbständige und strukturierte Arbeitsweise 
p	Spaß an der Arbeit mit Menschen 
p	Ausgeprägte Team- und Kommunikationsfähigkeit 
p	Sicherer Umgang mit dem Microsoft Office-Paket

Wir bieten:  
p	Ein dynamisches Arbeitsumfeld mit viel Freiraum 

und Eigenverantwortung
p	Eine intensive Einarbeitung, um Ihr Potential schnell 

entfalten zu können
p	Regelmäßige berufliche und persönliche  

Fortbildungsmöglichkeiten
p	Vollzeitanstellung mit 30 Tagen Urlaub 
p	flexible Arbeitszeiten mit der Möglichkeit von  

Homeoffice-Tagen
p	Unterstützung bei der Altersvorsorge 
p	Eine ausgewogene Work-Life-Balance
p	Fitness-Förderung & Firmen-Events

Diese Aufgaben erwarten Sie: 
p	Erstellen von Angeboten
p	Mitarbeit im Partnermanagement
p	Organisation von Vertriebsaktionen
p	Unterstützung der Marketingabteilung (z. B. Erstellen von Anwenderberichten)
p	Pflege diverser Online-Portale
p	Übernahme der vertrieblichen Korrespondenz

Sie sind kommunikativ und kontaktfreudig im Team und mit Kunden? Sie können  
analytisch und systematisch denken und sind abstraktionsfähig, lernfreudig und  
vielseitig? Sie sind daran interessiert, sich im Team für den gemeinsamen Erfolg  
ernsthaft zu engagieren? 

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung per E-Mail an karriere@iquadrat.de.
Sie hören zeitnah wieder von uns!


